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“ e proprio sivuole cer-
. care un aspetto posi-
.. tivo nella crisi e che
ha obbligato gli studiosi a
cercare nuove vie alla
comprensione delle moti-
vazioni e del comporta-
mento degli investitori.
La crescente complessita
dei mercati suggerisce la
necessita di guardare ol-
tre i metodi di indagine e
i paradigmi consolidati
per esplorare territori che
solo a pochi anni sarebbe-
ro apparsi del tutto estra-
nei alla finanza.

Sempre piu pubblica-
zioni si concentrano sulle
differenze individuali nel-
la presa di decisioni. In
questo contesto si colloca-

no alcune recentissime ri-
cerche di frontiera che,

combinando neuro-eco-
nomia, genetica compor-
tamentale ed economia
sperimentale, mirano a
svelare le basi genetiche
della decisione finanzia-
ria.

Che non siamo tutti
uguali nel trafficare quoti-
dianamente con il rischio
e l'incertezza € piuttosto
ovvio. Meno ovvio sareb-
be invece sapere in quale
misura tali differenze so-
no iscritte nel patrimonio

genetico di ciascuno. Ed
e proprio cio a cui mira
una ricerca pionieristica
di una élite di neuro-eco-
nomisti del Caltech di Pa-
sadena (Frydman, Came-
rer, Bossearts, Rangel MA-
OA-L carriers are better at
making optimal financial
decisions under risk, Pro-
ceeding of the Royal So-
ciety, 2011).

Per capirci: immagina-
te di dover scegliere tra
una prima scommessa
che vi da il 100% di non
perdere niente oppure
una seconda che vi da il
50% di guadagnare 7 dol-
lari o di perderne 4. Le
persone avverse al ri-
schio propenderanno per
la prima, quelle con pilt
fegato per la seconda. Eb-
bene: la decisione che
prenderete in questo ca-
so e in parte determinata
dalla variante di uno spe-
cifico gene di cui siete
portatori. Lo ha rivelato
I'analisi genetica di 83
soggetti, ai quali veniva
chiesto di giocare cento-
quaranta lotterie del tipo
sopracitato. Per la preci-
sione, i portatori di del ge-
ne MAOA-L hanno un
possibile vantaggio biolo-
gico operando scelte fi-
nanziarie ottimali in con-
dizioni di incertezza (nel
nostro esempio infatti

Per investire bene ci vuole il

scelgono la seconda
scommessa). Essi fanno
cioe scelte pili rischiose,
ma anche pil redditizie ri-
spetto a chi dello stesso
gene ha la variante MA-
OA-H (che nel nostro
esempio propende per la
prima scommessa). II MA-
OA & un enzima che rego-
lail catabolismo delle mo-
noamnine tra cui si anno-
verano neurotrasmettito-
ri quali la serotonina e la
dopamina, la cui influen-
za sui nostri comporta-
menti & sempre meglio
compresa.

Ho chiesto direttamen-
te a Benedetto De Marti-
no — che fa parte del
gruppo di Calthech e sta
conducendo esperimenti
sulle basi neuro-geneti-
che di alcuni dei pili cele-
bri bachi della razionalita
umana — quale sia ' au-
tentica novita di questo la-
voro. Ecco la risposta:
«Lo studio combina i dati
genetici con un preciso
modello, a partire dal
quale & possibile misura-
re come il background ge-
netico influenzi l'insieme
di decisioni. Senza un ta-
le modello infatti le diffe-
renze individuali sarebbe-
ro sfuggite agli sperimen-
tatori». E per il futuro co-
sa ci dobbiamo aspetta-

re? «Ci auguriamo che le
teorie finanziarie inizino
a tenere conto di questa
variabilita biologica e svi-
luppino modelli basati
sui vincoli biologici dei
decisori piuttosto che su
premesse non realistiche
che riguardano soggetti
ideali». Dalla teoria alla
pratica, che fare? «Io direi
dalla pratica alla teoria:
usare quanta piu informa-
zione sperimentale possi-
bile per disegnare teorie
efficienti», conclude De
Martino.

Esiste gia una societa
di consulenza finanziaria
(www.marketpsych.com)
che offre lo screening ge-
netico per profilare la pro-
pensione al rischio dei
propri clienti. Con 995
dollari ti mandano a casa
il kit completo per il test
(raccoglitore salivare).
Cosa ne pensa De Marti-
no? «l risultati scientifici
conseguiti negli ultimi an-
ni sono davvero notevoli,
ma almeno per il momen-
to e difficile sulla base del-
le conoscenze di cui di-
sponiamo prendere sul
serio tali tentativi di com-
mercializzazione. In que-
sto caso, credo che il van-
taggio sia tutto per la com-
pagnia che vende il kit».
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