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Foglio 1

«Innamorati
dello status quo»

Scegliere e faticoso, preferiamo
limmobilita. E cosi sul Tir...

DI MATTEO MOTTERLINI*

ai ricevuto un'eredita familiare, com-
posta per il 75% di obbligazioni a in-
teresse fisso e sicuro, e per il restante
25% di azioni ad alto rischio e ad alto
potenziale di rendimento. Vai da un consu-
lente finanziario che ti prospetta due possi-
bilita: puoi mantenere tutto cosi come &, op-
pure invertire la composizione del portafo-
glio. Cosa scegli?

Adesso immagina lo stesso scenario, con
un'unica sostanziale differenza. Le percentua-
li iniziali sono capovolte: la tua eredita e cio¢
ora composta per il 25% di obbligazioni e per
il 75% di azioni. Puoi mantenere tutto cosi co-
me ¢ oppure inveriire la composizione del
portafoglio. Cosa scegli?

In entrambi i casi, se sei come la maggior
parte delle persone, sceglierai di lasciare le co-
se come stanno. I pil onesti di noi ammette-
ranno di essere insieme pigri e conservatori.
Ma, forse, non sanno ancora che la propensio-
ne allo status quo & una vera e propria trappo-
la mentale. Ovviamente, come tale, non rien-
tra nell'economia dei manuali, ma non per
questo il fenomeno & meno presente e sfrutta-
to nel mondo che ci circonda.

Ecco un esperimento che non é stato con-
dotto in qualche laboratorio universitario, ma
che ha avuto luogo, accidentalmente, a cielo
aperto e su larga scala nei primi anni Novanta
in due vicini Stati americani, la Pennsylvania
e il New Jersey. I cittadini che sottoscrivevano
l'assicurazione della propria auto potevano
scegliere nei due Stati tra due opzioni grosso-
modo equivalenti. Nel New Jersey, se l'assicu-
rato non faceva esplicita domanda scritta di
conversione, la poliz-
za tipo era a buon i g
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ma soggetta a sconti
progressivi se l'auto-
mobilista non incorre-
va in incidenti per col-
pa sua.

Opzioni equivalenti
sl, ma invertite riguar-
do alla formula prede-
finita. Ebbene, in cia-
scuno di questi due
Stati, la stragrande
maggioranza (oltre
1'80 per cento) conser-
vava la formula che ve-
niva proposta di de-
fault senza presentare
la richiesta di conver-
sione. Si tratta di un business di miliardi di
dollari. Proprio come quello tutto italiano che
ha visto la’ deregolamentazione del mercato
degli operatori telefonici. Adesso che conosce-
te la trappola dello status quo forse riuscirete
a darvi una spiegazione delle strategie sem-
pre piu aggressive con cui i vari operatori di
telefonia fissa e mobile cercanc di strapparsi i
clienti vincendo il loro naturale perseverare
nella scelta gia fatta.

Ma se non ¢ solo di soldi e tariffe telefoni-
che che vi preoccupate, sappiate che dalla
propensione allo status quo possono dipende-
re le vostre probabilita di sopravvivenza. Un
meccanismo cognitivo del tutto simile, infatti,
entra in gioco quando dobbiamo decidere se
donare o meno gli organi. Una ricerca appar-
sa su Science («Do Defaults Save our Lives?»)
ha mostrato come il tasso di donazione di or-
gani aumenti significativamente quando i}
consenso all'espianto & l'opzione di default.

Se invece e proprio di soldi che vi preoc-
cupate, conoscerete senz'altro le nuove di-
sposizioni riguardo al cosiddetto Tfr. Que-
ste prevedono che l'opzione predefinita del-
la vostra «liquidazione» siano i fondi pen-
sione complementari. Undici milioni di ita-
liani che non hanno ancora aderito a una
forma di pensione integrativa dovranno sce-
gliere in forma esplicita se mantenere il pro-
prio Tfr presso il datore di lavoro: (in questo
caso una parte sara trasferita all'lnps) oppu-
re destinarlo per intero a un fondo pensioni-
stico complementare.

In mancanza di una comunicazione, cioe
in forma tacita, il Tfr finisce automaticamen-
te nei fondi pensione, attraverso il meccani-
smo del silenzio-assenso. Se mi avete segui-
to fino a qui: secondo voi quale tipo di scel-
ta favorira la recente riforma della previden-
za integrativa?
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