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Borsa, ecco perché scegliamo
chi ci fa soffrire di piu
Gli'acquisti decisi sullemozione del ricordo sono pericolosi

ai scoperto di avere una care e d tro-
vi-gulla scomoda poltrona del tuo
dentista. Preferirest: &) fart trapa-
nare dolorosamente il dente per
trenta minuti; b) farti trapanare dolorosa-
mente il dente per trenta minuti, quindi in
modo meno aggressivo e relativamente gra-
devole per alorl guindici?
wA freddos cl sembrera del tutto ragione-
vole scegliere 1'esperienza a), cosi da rispar-
miarci almeno il quarto d'ora supplementa-
re di sofferenza. Ma non sempre quello che
& ovvio «a freddos & quanto si verifica «a cal-
doe, B
[n un esperimente — che dobbiame an-
cora &l genio del premio. Nobel Daniel Kah-
neman — un gruppo di volontari & stato pa-
gato per sottoporsi all'esperienza a) e al-
I'esperienza b). E stato quindi

¢l lasel un deordo migliore! Immagina ora
di accostare 'andamento del dolore prova-
1o sulla polrona del dentsta e quello prova-
to sull'altalena della Borsa, Per testare la |.
tua razionalith, o viceversa la forza delle
emozioni legate al ricordo, prova a chieder-
ti se le tue decisioni di investimento a fred-
do possano variare rispetto alle tue decisio-
ni a caldo, quelle cicé maturate dopo avere
vissuto gli :llﬂ e bassl del mercati e soprat-
tuito dopo le oscillazionl delle uliime sett-
mane,

Tutto sommato andare dal proprio pro-
motore finanziario gquando le cose in Borsa
non sono andate bene, se non addirittura
malissimo, pubd essere doloroso (e costoso)
come sottoporsi al wrapano. Da gquesto pun-
to di vista, nel ricostruire « anticipare le pro-
prie esperienze gl investitori
non seno affatio divers! dal pa-

chiesio loro quale delle due
esperienze avrebbero preferito
ripetere. Sorprendentemente
oltre 1'80 per cento del soggetti
ha scelto’ di sottopeorsi nuova-
mente alla procedura pili lun-
‘gabl) -

Come & possibile? A quanto
pale NOn SEMpre guanto cre-
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+ finanza ed

zienti. E come per | pazienti,

| Esperts . ..che il lorc modo di percepi-

Matteo

re un‘es erienza assata —
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per esempio il percorso segul-
to da un mercato, un fondo o
un titelo — pud influenzame
sensibilmente le scelte furnire,
Ecco un esempio. Ponlamo

legami tra

ermozioni

diamo di sapere circa cido che
ci arrecherd maggior piacere o
dolore corrisponde alla realth, come possia-
mo constatare’ dopo che abbiamo fatto espe-
rienza diretta di quel piacere o dolore.
La nostta memoria, come ben sappiamo,
" nen & una neutrale e spassionata collezione
di fatti, ma ¢i fornisce una ricostruzione de-
gli eventi inestricabilmente legata alle emo-
zioni che i hanno accompagnati. Cosicche
nel valutare una data esperienza, succede
che si rascurd la durata complessiva dell’
episodio e che il giudizio finale venga piut-
tosto determinato dallintensita del momen-
to piit doloroso (il picco dell'episodio) e da-
gli ultimi istanti (la fine dello stesso episo-

dio), secondo la regola detta, appunto, «del
_ plcco e della finer, Semplicemente, prima |

dl un'esperienza diretta, preferiamo meno
dolore; dopo ne preferiamo di pih, purché

che un anno fa hal comperato
molte azioni di due titoli, una

| sacietd biotech e una dot.com, entrambe a

10 euro per azione. Nel corso dell'anno la
dot.com perde costaniemente e lentamen-
te valore fino ad arrivare a 7. Il titolo biote-
ch resta fermo a 10 per tutto il periodo salvo:
crollare di colpo a 8 eure negli ultimissimi
giornd. Chisramente al termine dell'anno le
azioni biotech sono sfate un investimento
migliore delle dot.com, ma l'emozione lega-
ta al modo -in cui hai visto calare il valore
del tuo investimento & molio diversa. Nel
primo caso un lunge declino; nel secondo
una perdita fulminea alla fine dell'anno. Si-
tuazione che potrebbe indurtl a preferire
per l'anno successivo proprio il titolo che
oggettivamente ha perso di pii.
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