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Gli oblettivi crescita, reddito e stabilita. Sono tre
L'obiettivo della crescita per i obiettivi che ogni investitore ha a
patrimoni investiti & rilevante prescindere dallasua propensione
per tutti i soggetti alrischio, dall per-
nella ricerca di Finer, ma in sonale e cosi via. Quello che cambia
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(ovvero che gli investimenti

producano un ritorno
periodico all'investitore) &
rilevante per tutti i soggetti
intervistati; in misura
leggermente maggiore per i
Cf eiloro clienti. Per quanto
riguarda invece la
propensione al rischio, quella
che emerge dai dati di Finer &
mediamente bassa.
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2021 @ignorata in circa due
terzi dei casi. Anche se il dato
segna miglioramenti rispetto
agli anni precedenti.

questi tre obi

La ricerca di Finer ha messo in
evidenza I'attenzione non solo del
cliente maanche dei professionisti
ai cambiamenti in atto. «Inoltre -
spiega Borra - ¢i siamo affidati a
Motterlini, che ha ripreso i temi
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IMPRENDITORIALE

L'idea e I'esperienza di crescita personale

di Massimo Vitali

Un imprenditore che non si preoccupasse di trasferire il suo modo di pensare
e di agire non sarebbe in linea con quello che gli chiede la societa di oggi. E

parte del suo ruolo sociale.

Questo libro & pieno di presente e di futuro, di visione, un racconto utile per

capire la vastita e la ricchezza di una esperienza.
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come paradosso dellascelta. La
sovrabbondanza di opzioni di-
sponibili pud paralizzare il deci-
soree, pertanto, unariduzione a
monte del ventaglio di opzioni
da considerare permette una
analisi pit accurata di ciascuna
di queste, riducendo il rischio
dell'inazione dovuta all’ansia o
all'insoddisfazione dovuta a
rimpianti decisionali. Avere di-
versi conti mentali per i propri
investimenti pud anche rispec-
chiarelaragione ultima dell’ln-
stesso: il p

mento di una molleplidth di
obiettivi finanziari.

E dunque come pud alutare?
Un vantaggio pratico della con-
tabilita mentale & che permette
didividere il capitale da investi-
rein porzioni dedicate adiversi
traguardi da raggiungere. E pitt
facile per un investitore - e per
il suo consulente - stabilire
quale sia il profilo psicologico di
rischio ottimale su cui basarsi
per laselezione di strumenti fi-
nanziari. Un approccio di tipo
comportamentale si fonda sul
fatto che gli investitori hanno in
mente una molteplicita di
obiettivi e I'approccio migliore,
quello che ottimizza le proprie

noné =
te quello che massimizzalare-
lazione rischio-rendimentoat-
teso in astratto.
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